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投资者关系活动

类别 

 

□ 特定对象调研         □ 分析师会议 

□ 媒体采访             √ 业绩说明会 

□ 新闻发布会           □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他  

参与单位名称及

人员姓名 
线上参与华厦眼科 2022 年度网上业绩说明会的投资者 

时间 2023 年 5 月 5 日（星期五）下午 15:00~17:00 

地点 全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net） 

上市公司 

接待人员姓名 

苏庆灿  董事长、总经理 

陈鹭燕  财务总监 

曹乃恩  董事会秘书 

扈  军  独立董事 

赵  冀  保荐代表人 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

2023年 5月 5日，公司通过全景网“投资者关系互动平台”

（https://ir.p5w.net）召开 2022 年度网上业绩说明会，本次

业绩说明会采用网络远程文字方式进行交流，本次业绩说明会的

问题及相关回复如下：  

1、我是华厦眼科的投资者，现在几家大型眼科医院都已经

上市了，竞争激烈，请问一下我们公司的优势在哪里？有哪些不

足？也请展望一下公司的未来，希望我们投资者能有一个好的回

报，谢谢。 

感谢您的提问。 

首先，公司拥有强大的医疗服务能力和规模领先的连锁发展

平台。公司已在全国开设 50多家眼科医院和 20多家视光中心，



 

 

服务网络覆盖国内华东、华中、华南、西南、华北等广大地区，

拥有国家临床重点专科、三甲医院、博士后工作站、院士指导平

台，在年诊疗人次、眼科手术量、收入等多个维度居行业领先地

位。公司后续还将走向海外，择机布局国际市场。旗下各医院通

过复制公司成熟的经营管理体系，充分共享优质的医疗资源、管

理资源等，有效缩短市场培育期。另外，公司后续推出合伙人计

划、股权激励计划等，能够更好地凝聚行业人才，共创光明未来。 

其次，公司具备良好的品牌影响力和广泛的行业认同。华厦

眼科是全科诊疗服务体系的先行者，业务范围涵盖眼科全生命周

期，长期发展中始终坚持“医教研”一体化均衡发展。凭借尊重

临床、尊重专家、尊重知识的优秀企业文化，公司汇聚了黎晓新

教授、赵堪兴教授为代表的大批行业顶尖专家，持续打造人才培

养和诊疗技术高地，已成为一大特色，在行业内广受认可。值得

一提的是，华厦眼科紧紧把握智慧医疗发展趋势，整合优势资源，

相继推出眼科通、5G 互联网医院、全国疑难眼病会诊平台等创

新性平台，实现集团旗下医院间优质专家资源共享，更好地为集

团旗下各地医院的眼疾患者提供同质化眼科诊疗服务。 

再次，华厦眼科拥有成熟的人才培养体系，有效提升医院临

床水平。公司每年都会为处于不同职业发展阶段的医生量身提供

多种多样的培训，例如集团中国眼科医师“明日之星”计划培训

体系，对各级不同层次医生，创造更多元化的职业发展选择；每

周固定举行的疑难眼病病例讨论会，让集团内所有医生有机会得

到行业巨擘面对面、零距离的带教，日积月累下来对全集团临床

诊断能力提升是显著的。 

此外，公司还将在品牌影响、学科运营、技术服务及供应链

等多维度帮助旗下医院快速发展。未来公司将坚持“内生增长+

外延并购”发展战略，在“综合眼病树高度+消费医疗提增速”

的双轮驱动下，锚定每年 30%以上业绩增长目标不动摇，持续回

报广大投资者。 

再次感谢您对华厦眼科的关注与支持！谢谢！ 



 

 

2、苏总：您好！首先祝贺华厦眼科成功上市进到创业板，

做为投资者，希望华厦眼科未来也能成为像爱尔眼科那么优秀企

业。未来 3 年华厦眼科战略规划如何？何时会启动？ 

尊敬的投资者，您好，公司自上市以来稳步推进战略规划布

局。作为国内眼科全科诊疗服务体系先行者，未来 3年，公司将

坚持“内生增长+外延并购”发展战略，在持续提升眼病诊疗水

平的同时，加快消费医疗业务增长步伐，锚定每年 30%以业绩增

长目标不动摇。感谢您的关注和支持。 

3、苏总好，公司的屈光项目的 OK 镜的国内材料供应商主要

有哪些？谢谢！ 

尊敬的投资者您好，公司与国内外主要 OK 镜厂商均建立了

良好的合作关系。感谢您的关注和支持。 

4、管理层您好，我个人非常看好华厦的发展，请问公司未

来如果发展消费眼科医疗，谢谢。 

尊敬的投资者您好，感谢您的提问！未来以屈光、眼视光业

务为代表的消费眼科医疗业务，将是华厦眼科业绩快速增长的重

要引擎之一。  

屈光业务方面，公司计划持续加大投入，开设独立的屈光中

心，不断加强屈光医生的培养，优化术前、术中、术后全流程服

务，不断提升患者满意度。  

眼视光业务，公司将进一步发展门店连锁网络覆盖，加大青

少年眼健康教育和近视防控支持力度，推动眼视光业务快速增

长。 

再次感谢您对华厦眼科的关注和支持。 

5、苏总，您好，请问华厦接下来是否有海外布局计划？ 

尊敬的投资者您好，公司积极关注海外眼科医院的并购机

会，同时积极学习欧美等发达国家在医疗技术、服务和管理方面

的先进经验，并关注欧美眼科上游器械、耗材等领域的并购机会。



 

 

感谢您对华厦眼科的关注和支持。 

6、医生的储备资源如何？ 

尊敬的投资者您好，公司始终坚持推进临床诊疗、医学研究

和培训教育相结合的“医教研”体系的整体协同发展，设有博士

后科研工作站、院士专家工作站，持续开展临床研究合作及学术

交流；在人才培养和激励方面，公司已制定了如“中国眼科医师

明日之星计划”、主刀医师培养及奖励计划、科主任培养计划、

院长培养计划等多项人才培养计划，旨在建立规范化、流程化的

人才培养体系，公司下属医院与北京大学、厦门大学、福建医科

大学、湖北中医药大学、安徽理工大学、天津职业大学等 20 多

所知名院校建立了合作关系，开展人才培养、学术共建、临床研

究等各项合作，持续加大医护技人才的培养力度，进一步为公司

未来发展做好医疗人才储备。再次感谢您对华厦眼科的关注与支

持！ 

7、你好，请问 2019年-2022年之间，公司的综合毛利率分

别是多少？ 

您好，近几年公司综合毛利率总体保持稳定。2019 年度、

2020 年度、2021 年度及 2022 年度，公司综合毛利率分别为

40.22%、42.16%、46.04%及 48.05%，主要受市场需求、行业政

策及产品服务策略等因素变化影响，公司持续丰富业务结构，大

力发展毛利率较高的屈光、视光等非医保项目，未来以屈光、视

光业务为代表的消费医疗业务将成为华厦眼科业绩快速增长的

重要引擎之一。感谢您对华厦眼科的关注和支持。 

8、董秘您好，请问华厦未来并购医院主要看重哪些区域？

谢谢！ 

尊敬的投资者您好，公司计划将国内 24 个省（直辖市）作

为布局服务网络的重点省份，具体选址优先考虑人口相对较多、

经济和消费能力较强的城市，并综合考虑本地医疗团队引进情

况、现有竞争状况及未来竞争趋势、差异化优势等。再次感谢您



 

 

对华厦眼科的关注和支持。 

9、每年业绩增长 30%是指营业收入还是净利润？ 

感谢您的提问！公司将力争实现营收和利润双增长，用优异

的业绩回报股东、回馈社会！再次感谢您对华厦眼科的关注与支

持！ 

10、公司什么时候刊登并购公告？上市那么长时间了怎么毫

无动静？行动太缓慢了，募集资金用来赚利息？ 

尊敬的投资者您好，公司将有序开展对外投资，如有相关投

资计划公司会及时披露，请关注公司后续公告。再次感谢您的关

注与支持！ 

11、您好，请问公司每年的主营业务收入是否受季节性因素

影响？ 

您好，总体而言，公司收入季度分布无明显的季节性特征。

一般情况下，第一季度的销售收入均占比相对较低，主要原因为

受春节假期等影响，第三季度的销售收入均占比相对较高，主要

原因为暑假是学生进行屈光手术和配镜的高峰期。感谢您对华厦

眼科的关注和支持。 

12、怎么无法观看直播啊？ 

您好，感谢您的提问！本次业绩说明会采用网络远程文字交

流的方式进行。再次感谢您对华厦眼科的关注和支持。 

日期 2023 年 5 月 5 日 
 


