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华电重工股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2023-001

类别

√机构调研            □个人投资者调研

□分析师会议          □媒体采访   

□业绩说明会          □新闻发布会      

□路演活动            □现场参观

□其他            

时间 2023年 2月 7日-2023年 3月 10日

地点 北京、线上会议

参与单位

中泰证券、德邦证券、天风证券、浙商证券、华泰证券、东吴证

券、兴业证券、光大证券、中金证券、财通证券、东北证券、国盛

证券、国信证券、中信建投、华夏基金、中邮基金、易方达基金、

银华基金、中金基金、华商基金、富国基金、华泰柏瑞基金、摩

根士丹利华鑫基金、汇添富基金、建信基金、中信保诚基金、工

银瑞信基金、广发基金、中信建投基金、农银汇理基金、融通基

金、嘉实基金、国寿资产、泰康资产等共计67家机构。

公司接待

人员姓名
公司证券与法律事务部：李冰冰、许乃伟



投资者关系活

动主要内容介

绍

1、公司未来3-5年业务发展的重心是什么？

回复：“十四五”期间，公司坚持以“创造绿色生产、促

进生态文明”为使命，坚持“绿色、安全、智能、高效”的发

展理念，以科技创新为动力，以提供系统解决方案为主导，

以核心高端产品研发与制造为支撑，坚持价值思维，深化改

革创新，增强企业活力，推动资产经营，加强市值管理，全

面增强竞争力、创新力、控制力、影响力、抗风险能力。以国内

业务为基础，加强海外业务布局，积极推动三新业务发展，

加快建设成为全球一流的系统解决方案服务商。公司将实施

“1386”总体战略，即一流目标、三种业务模式、八大业务、

六大增长策略。一流目标是指公司“十四五”要成为国内领先

的系统解决方案服务商，在优势领域具备全球竞争力。三种业

务模式指做强系统工程承包、做大高端装备制造、做精投运一

体资产经营。八大业务指做精物料输送、做优热能、做大钢结

构、做强海上风电、做专装备制造、做新智慧港机、做实氢能、

做快光伏。六大增长策略指创新驱动、国际驱动、产融驱动、管

理驱动、数字驱动和平台驱动。

2、公司业务较多，各业务之间是否有协同？

回复：本公司作为工程整体解决方案供应商，业务集工

程系统设计、工程总承包以及核心高端装备研发、设计、制造

于一体，致力于为客户在物料输送系统工程、热能工程、高端

钢结构工程、海洋工程、工业噪声治理工程、氢能等方面提供

工程系统整体解决方案。公司各业务间具有一定的协同性，例

如物料输送系统工程总承包业务和物料输送装备制造，海上

风电施工业务与海上风电塔筒、桩基础制造，火电建设和综合

能效提升及三改联动，风光电建设和氢能业务等。

3、物料输送业务市场需求怎样？

回复：公司的物料输送系统工程业务以系统研发设计和

工程总承包为龙头，以核心高端物料输送和装卸装备研发制

造为支撑，为电力、港口、冶金、石油、化工、煤炭、建材及采矿

等行业提供物料输送系统工程的整体解决方案。物料输送涉及

的行业范围较广，诸如化工新建、冶金超低排改造、港口集约

化智能化等给该业务发展提供一定的市场机遇。

4、公司物料输送装备价格怎样？

回复：公司物料输送业务集系统设计、工程总承包以及核

心高端装备研发、设计、制造于一体，可以为电力、港口、冶

金、石油、化工、煤炭、建材及采矿等行业客户提供订单式个性

化服务，装备价格因不同客户非标准化产品需求而有所不同。



5、“十四五”期间国内火电灵活性改造市场如何？ 

回复：2021年 10月，国家发改委和国家能源局发布《关

于开展全国煤电机组改造升级的通知》，并会同有关方面制定

了《全国煤电机组改造升级实施方案》，2022年 4月，国家发

改委、国家能源局等六部委发布《煤炭清洁高效利用重点领域

标杆水平和基准水平（2022年版）》，给燃煤发电机组、燃煤

供热锅炉等划定各类指标基准线，以上政策对国内火电灵活

性改造提供了一定指导。

6、公司是否能感受到火电建设加快？ 

回复：公司将密切跟踪新能源配套火电项目，积极参与

项目投标，努力抓住市场机遇。

7、公司四大管道业务主要用在什么方面，有什么优势？

回复：电站四大管道即连接锅炉与汽轮机之间的主蒸汽

管道、再热热段管道、再热冷段管道和主给水管道以及相应旁

路管道，是火电站、核电站常规岛必备的重要辅机系统。公司

掌握了四大管道系统的设计、工厂化配制的全套工艺流程和超

超临界机组管道用钢焊接技术等核心技术，打造了大容量、高

参数火电机组四大管道领域的品牌优势，在业内具有良好的

口碑，公司管道业绩领先于业内主要竞争对手，在质量方面

得到业内普遍认可，具有较强的品牌优势。

8、公司钢结构业务是否从封闭物料厂转型到光伏建设方

面？未来光伏市场如何？

回复：公司高端钢结构工程业务是以高端钢结构的新产

品、新技术的设计研发和工程总承包为龙头，业务范围涵盖钢

结构的工程系统设计、技术研发、新产品制造与安装、工程总

承包服务，产品包括风电塔架、工业重型装备钢结构、空间钢

结构及新型空间结构体系（可应用于煤场封闭）、光伏支架

等，涉及电力、化工、冶金、矿山、民用建筑等领域，在电力等

工业领域具有较高的品牌认知度。公司拟在“十四五”期间，

基于碳达峰碳中和国家战略目标，紧跟异质结、钙钛矿等行业

新技术应用，进入光伏制造环节，补足华电集团光伏产业链

制造短板，积极发展支架制造，补足产品短板，适时开发外

部市场，发展成为国内一流的光伏装备提供商。国家发展改革

委和国家能源局发布了《以沙漠、戈壁、荒漠地区为重点的大

型风电光伏基地规划布局方案》，给光伏业务带来较好的发展

机遇。

9、公司2022年海上风电合同签订情况？

回复：公司与中国电建集团华东勘测设计研究院有限公



司签署了《国能龙源射阳 100万千瓦海上风电项目风机基础制

作、施工及风机吊装一标段施工合同》，具体情况请见公司于

2022年 12月 20日在上海证券交易所网站及中国证券报、证券

日报披露的相关公告。

10、公司海上风电业务市场占有率如何？公司在海上风电

领域的竞争优势有哪些？

回复：截至 2021 年底，全国海上风电并网量约为

27GW，以装机容量和施工量计算，公司海上风电市占率约为

12%。公司海上风电业务经过多年的发展和参与多个项目的建

设实践，储备了一支与海上风电业务发展匹配的员工队伍，

拥有先进的专用于海上风电施工的船机等设备资源，充分利

用子公司海上风电桩基基础、塔筒等装备制造优势和临港出运

的便利条件，形成了从设计，装备制造，到安装施工及运维

的完整服务范围。海上风电业务已成为公司极为重要的业务板

块之一，在研发、设计、制造、施工等方面均取得了重大进展

和成绩，工程建设能力得到了业界广泛认可。

11、公司氢能业务在手订单情况？

回复：公司此前与内蒙古华电氢能科技有限公司签署了

新能源制氢工程示范项目合同，具体情况请见公司于 2022年

11月 17日在上海证券交易所网站及中国证券报、证券日报披

露的相关公告。

12、对氢能下游场景（氨、FC电站等）经济性和平价节

奏的看法，把车作为应用场景的原因？

回复：氢能下游应用（如合成氨、甲醇、氢燃料电池电站

等）的经济性主要取决于氢气成本及下游产品的市场价格，

随着可再生能源快速发展，发电成本将逐步降低，氢气成本

也会同步下降，下游应用的经济性也会随之逐步提升。氢燃料

电池汽车作为应用场景的原因，一是氢燃料电池各项技术已

逐步具备应用条件，二是与电动汽车相比，氢燃料电池汽车

在续航里程、加氢速度、低温适应能力方面有一定优势。

13、公司已下线的碱性电解槽性能和特点？

回复：碱性电解槽具有高电流密度、高电解效率、大容

量、高响应速度的特点，运行平稳、性能先进、结构紧凑，适

用于可再生能源规模化制备绿氢场景。

14、公司上年收入和订单情况？

回复：公司 2022年年度报告预约披露时间为 2023年 4

月 21日，关于公司 2022年的经营情况，请见公司后续在上



海证券交易所网站（www.sse.com.cn）披露的 2022年年度报

告。

日期 2023年 3月 14日


