
证券代码：000568                                   证券简称：泸州老窖 

泸州老窖股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                   编号：2023-2-14 

投资者关系活动

类别 

 

★特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 股东大会交流 

参与单位名称及

人员姓名 

天风证券：梁甜、朱琳，浙商证券：张潇倩，光大证券：叶

倩瑜、李嘉祺，民生证券：李啸、张玲玉，中信建投：唐家

全、易杰锋，东吴证券：汤军、王颖洁，中银国际：汤玮亮

等共计 31人 

时间 2023年 2 月 14 日 10:30-11:30 

地点 公司主楼 6-1会议室 

上市公司接待人

员姓名 

证券事务代表王川 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1.春节期间公司销售情况如何，各区域市场状况如

何？ 

春节前消费场景逐步恢复，有利于白酒消费进一步复

苏，公司在节前加强渠道、消费者服务，合理保障市场供

给，受到节前各地疫情达峰时间先后影响，公司区域市场

动销情况有一定差别，但产品动销总体较好，库存良性，

价盘稳定，2023年公司将继续按照十四五“136 战略”抢

抓机遇，实现高质量跨越式发展。 

2.公司对 2 季度及后续趋势有何展望？ 

目前没有出现节后市场快速疲软的情况，消费复苏的

态势有望在后续几个月甚更长时间延续。我们坚信随着国

家各项政策的逐步落地，中国经济持续发展的长期趋势不

会改变，消费市场将会逐步恢复繁荣，泸州老窖作为中国

白酒头部企业将迎来战略发展机遇期。 

3.国窖 1573 高低度发展情况如何，公司是否会因为

国窖 1573 低度放量形成利润压力？ 

消费者依据当地饮酒习惯选择不同产品，低度与高度

产品之间并不是此消彼长的关系，而是相互促进共同扩大



市场份额提升品牌价值。公司将按照既定战略协调各项资

源，做好国窖 1573运营规划。 

4.60 版特曲全国化进程推进进度如何？ 

60版特曲聚焦川渝基地市场，持续深耕，提升渠道掌

控能力，现已经开展多渠道发展；在省外市场我们将继续

以团购模式拓展，加强优势市场布局，希望厚积薄发，在

未来成为次高档市场的大单品。 

5.请介绍 1952、老字号特曲和窖龄酒定位？ 

公司将继续实施泸州老窖品牌复兴战略，以 1952为

旗帜标杆，带动泸州老窖系列不断提升产品定位，提升品

牌力。老字号特曲和窖龄酒在区域市场上有各自重点发展

方向，目前老字号特曲销售以中西部地区为主，窖龄酒以

沿海地区为重，力争在 2023年保持良性发展趋势。 

6.在当前的市场环境下公司经营目标是否会提高？ 

公司 2023年生产经营计划目标经董事会审议后会进

行披露。 

7.公司销售费用是否会因为场景恢复提高？ 

面对经济刺激、疫情好转、消费复苏等发展机遇，公

司会进一步加强消费者建设和服务工作，持续创新营销模

式，避免低效同质化竞争，合理做好费用规划。 

8.国窖 1573 以及特曲 60、特曲等产品，公司的战略

重心是什么？  

我们坚持聚焦“双品牌、三品系、大单品”发展布

局，持续提升国窖 1573 品牌高度，国窖系列要率先跨越

突破，保持高速增长；同时推进泸州老窖名酒价值回归，

泸州老窖系列要再发力、再突破，形成坚实的腰部支撑。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023年 2 月 14日 

 


