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证券代码：600008        证券简称：首创环保         公告编号：2023-037 

 

北京首创生态环保集团股份有限公司 

关于收购成都鸡冠山自来水有限公司100%股权 

的补充公告 
 

    

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。 

 

2018 年 6 月，北京首创生态环保集团股份有限公司（以下简称“公司”）通过

增资扩股方式取得成都金强自来水有限责任公司 60%股权，正式进军成都市供

水市场。为了进一步拓展成都市及周边区域供水市场，践行“城市深耕”策略，公

司近日召开第八届董事会 2023 年度第六次临时会议，审议通过了《关于收购成

都鸡冠山自来水有限公司 100%股权的议案》，并于 2023 年 6 月 29 日披露了《关

于收购成都鸡冠山自来水有限公司 100%股权的公告》（公告编号：2023-035），

现补充说明如下： 

一、关于交易定价的补充说明 

本次交易由北京天健兴业资产评估有限公司出具了【天兴评报字（2022）第

1789 号】资产评估报告。此外，公司聘请了第三方四川衡立泰工程管理咨询有限

公司对目标公司进行了投资估值咨询，出具了【川衡咨字[202301]第 100 号】投

资可行性咨询报告，该咨询报告主要采用对目标公司整个经营期的经营成果进行

预测和分析，并通过现金流折现得出企业价值，最终股权收购价款以该投资可行

性咨询报告为参考确定。 

（一）投资价值测算 

该咨询报告按照《崇州市全域供水规划修编（2020-2035）》中以单位人口人

均综合用水计算法、单位人口人均综合生活用水计算法以及用地分类计算法计算，

崇州市域 2025 年供水规模为 20.37 万吨/日，远期 2035 年为 27.25 万吨/日，同时

按照规划怀远水厂将作为崇州市全域集中供水的主力水厂，其它水厂将陆续关停



2 
 

或作为备用水源。目前怀远水厂一期规模 10 万吨/日，已达到满产运行状态，拟

于 2023 年启动怀远水厂二期项目（10 万吨/日）建设并于当年投产，目前怀远水

厂已向周边多家供水企业趸售自来水，随着管网建设逐步到位，地下水源、自备

井关停后将增加怀远水厂的供水量。 

咨询报告结合目标公司水源转换、当地人口、供水规划、城镇化率等方面综

合预测未来水量，总供水量从 2023 年至 2033 年达到 19.92 万吨/日，耗时 11 年，

复合增长率约 8.29%。趸售水量于 2033 年后不再增长，达到约 14.53 万吨/日，

复合增长率 9.91%。达产供水量为 19.92 万吨/日；评估报告参照目标公司水量历

史增长情况预测未来水量，总供水量从 2023 年至 2035 年达到约 19 万吨/日，耗

时约 13 年，复合增长率约 6.36%。趸售水量于 2035 年后不再增长，达到约 13.63

万吨/日，复合增长率 7.38%。达产供水量 19 万吨/日。咨询报告与评估报告的核

心差异来源于未来水量的预测差异，咨询报告考虑地下水源、自备井关停的合理

进度，未来售水量的增长、规划与当地水务市场现状及实际人口更匹配。 

（二）咨询报告定价合理性分析 

1、咨询报告定价体现了未来管理提升价值 

公司深耕环保行业二十余载，拥有丰富的水务运营管理经验，并于 2018 年

和 2020 年分别通过增资扩股和资产收购方式进入成都市温江区和崇州市，对地

方市场、政策形势和格局发展有进一步的认识，咨询报告定价考虑了公司作为专

业受让方介入后的管理优化提升价值。 

2、咨询报告定价体现了本次收购带来的协同价值 

公司于 2018 年 6 月并购成都金强自来水有限责任公司（现已更名为“成都首

创水务有限公司”）60%股权，收购后由于温江区的较快发展，人口不断流入，小

区入住率不断提升，供水量已从收购时约 19 万吨/日，增长至目前高峰时段约 34

万吨/日，增幅接近 79%，已出现产能紧张，存在一定的供水安全保障风险，因

此公司已同步与温江区政府筹划投资扩建的计划。本次收购目标公司地处崇州市，

与温江地域相连，管道互通，收购后能够有效缓解温江区域的产能瓶颈，短期能

够确保高峰时段的供水安全，长期能够最优化投资支出，形成较大的协同价值。 

3、咨询报告定价体现了崇州区域水源转换的迫切需求 

由于历史原因，崇州市供水市场较为分散，虽然 2017 年目标公司已形成了

20 万吨/日的土建规模，10 万吨/日的供水产能，但由于市场上各供水企业能力参
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差不齐，供水基础设施建设投入严重不足，管道接驳进展缓慢，地下水源仍作为

主要的水源补充使用，城区使用自备井，乡镇及农村区域使用钢管井的情况较为

普遍，这既不符合《地下水管理条例》，也与民生诉求相悖，咨询报告预测符合

崇州的水源转换背景。 

二、可比案例分析 

（一）同行业相关案例 

从同行业收购案例来看，2020 年 7 月渤海水业股份有限公司的全资子公司天

津市滨海水业集团有限公司通过天津产权交易中心收购天津市宝坻区自来水管

理所持有的天津市泉州水务有限公司 49%股权，溢价率约为 120%；2021 年 11

月，节能国祯拟通过公开挂牌方式转让全资子公司繁昌县城市污水处理有限责任

公司 100%股权，全部权益评估价值为 11,700 万元，溢价率约为 148%。公司此

次股权收购以咨询报告为基础，经各方协商一致确认成都鸡冠山自来水有限公司

100%股权交易价格不超过 8,657 万元，定价公允，符合公司和全体股东的利益，

不存在损害公司及中小股东利益的情形。 

（二）公司历史收购案例 

2018 年，公司通过增资扩股持有成都金强自来水有限责任公司 60%股权；

2020 年，公司再次收购成都金强自来水有限责任公司剩余 40%股权，现持股比

例为 100%。 

成都金强自来水有限责任公司是成都市温江区的一家供水公司，与目标公司

所处的崇州市紧邻，具有十分相似的项目背景，均为自然人控制的供水企业，且

存在前期经营效益较差的情况。同时，实控人涉足的产业范围多样化，供水业务

也都不是核心主业。 

（三）增资收购前后成都金强自来水有限责任公司供水业务及经营成果对比 

（1）供水规模 

增资收购前           

                                    单位：万吨 

项目 2014年度 2015年度 2016年度 2017年度 

日均供水量 12.07 13.93 15.29 16.17 

增资收购后     
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                                                               单位：万吨 

项目 
2018年 

6-12月 
2019年度 2020年度 2021年度 2022年度 

日均供水量 19.96 19.72 23.38 30.41 30.86 

（2）营业收入及利润情况 

增资前：2015 年至 2017 年，成都金强自来水有限责任公司连年亏损，供水

量低、债务重、财务费用居高不下，截止 2017 年 12 月 31 日，累计亏损约 54,906

万元。 

增资后：公司通过增资扩股及债务重组等完成了成都金强自来水有限责任公

司资产结构的优化；另，通过持续的市场拓展投入，与地方政府保持良好有效的

沟通和互动机制，金强自来水近几年的供水业务得以持续增长。                   

                                                       单位：万元 

项目 
2018年 

6-12月 
2019年度 2020年度 2021年度 2022年度 

营业收入 8,541 22,124 30,887 34,398 36,755 

净利润 -10 4,390 6,323 7,202 8,457 

（四）公司具备的专业优势 

1、专业的运营优势 

公司具备二十多年的城镇水务运营经验，并购后将对目标公司的资产结构进

行拆解分析，合理优化目标公司资产负债结构；加大经营、管理、服务团队培养

力度，完善公司管理体系；提升经营能力、管理效率和服务水平，加快市场拓展

的步伐。 

2、资金优势 

供水行业作为一个资本密集型产业，具有前期投入较大、资本持续支出、资

金沉淀时间长但收益稳定持续增长的特点。公司将为目标公司提供充足的资金保

障，满足供水市场快速拓展的同时，响应政府发展建设民生工程的迫切需求，为

供水业态的持续成长创造基本条件。 

3、政企联动优势 

根据地下资源保护政策及相关的环保要求，为了最大程度保障供水安全，实

现地下水源到地表水源的切换以及集中式供水目标势在必行。公司将积极对接当
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地主管部门，实现政企联动，在保障拓展资金及供水产能的前提下，进一步实现

供水业务的快速增长。 

 

特此公告。 

 

                                             北京首创生态环保集团股份有限公司董事会 

                                                     2023 年 6 月 30 日 


