
证券代码：300396           证券简称：迪瑞医疗 

迪瑞医疗科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-002 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访 □业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

√现场参观 √其他 电话会议/线上会议 

参与单位名称及

人员姓名 

Blackrock  Point72  白犀资产  博道投资 

博时基金 创金合信 淳厚基金 大家资管 

德邦基金 德邦证券 德邦资管 东方基金 

东吴证券 东兴证券 富兰克林 富荣基金 

歌斐资产 歌斐资产  歌汝资产 工银安盛 

工银瑞信 光大证券 广发基金 国华兴益 

国新证券 国信证券  和聚投资 和谐汇一 

恒立资产 恒越基金 华安基金 华创证券 

华泰柏瑞 华西证券 华夏基金 华夏未来 

汇安基金  基石资管 嘉实基金 建信基金 

健顺投资  泾溪投资  景顺长城 聚鸣投资 

凯丰投资 凯石投资 民生加银 南方基金 

宁银理财 宁银理财  诺安基金  诺德基金 

磐耀资产 鹏华基金  鹏扬基金 平安基金 

平安资管 浦银安盛 人保资产 睿扬资管 

三鑫资产  上海冲积 上海趣时 上银基金 

申万菱信 太平基金 泰达宏利 泰康基金 

泰康养老 泰康资产 泰信资管 天弘基金 

同犇资产 望正资产 汐泰投资  相聚资管 

新华保险 信达澳亚 兴全基金  兴业资管 

循远投资 阳光资管 野村资管  易方达 

银华基金 英大资产 永赢基金  裕晋投资 

煜德投资  长城基金 长盛基金 招商基金 

招银理财 浙商资管 中国人寿 中海基金 

中金基金 中科沃土 中融信托  中泰资管  

中天国富 中心资管 中信建投 中信建投基金 

中信建投证券  中信建投资管 中信证券 中信资管 

中意资管 中银基金 中邮创业 中再资管 
 

时间 2023 年 1月 18 日至 2023 年 3 月 2日 



地点 迪瑞医疗公司会议室、线下策略会（北京、上海、深圳）、线

上会议 

上市公司接待 

人员姓名 
董事兼总经理王学敏、监事会主席倪冰、华润资本医疗健康产

业基金执行董事姜仁伟、财务总监姜鹏、副总经理张海涛、副

总经理牛丹丹、副总经理张兴艳、副总经理董事会秘书安国

柱、监事刘旺 

投资者关系活动

主要内容介绍 

除已公告内容外，新增沟通内容如下： 

1.后疫情时代，公司产品有哪些竞争优势？ 

答：随着疫情防控常态化，国家基础医疗建设提速以及院内诊

疗需求逐渐恢复，公司整体化实验室、化学发光免疫分析、妇

科分析、生化及尿分等仪器产品具有机型种类多，智能算法稳

定，保护生物安全性高等特点，公司配套检测试剂齐全，量产

成熟稳定，在基础医疗市场渠道完善，有良好的市场积淀。目

前公司以全自动尿液分析流水线、全自动生化免疫分析流水线

为代表高速机型在三甲级医院装机也到历史较好水平，公司会

继续保持高比例的研发投入，为市场提供更具竞争性的产品。 

 

2.请介绍江西集采中标情况以及应对集采的政策？ 

答：在肝功生化试剂带量采购拟中选结果中，公司参与报价的

24 项肝功生化试剂报价均排名前五，其中α-L-岩藻糖苷酶，亮

氨酰氨基肽酶，谷氨酸脱氢酶三个项目排名 A组第一。公司积

极应对江西集采，逐步完善肝功生化试剂产能配比，推动产供

销健康运转，提升质量管理能力，保证中选产品高质高效交付。

随着 IVD耗材集采常态化，可以节省公司渠道及品牌建设费用，

公司自主研发的仪器类产品成本优势不断显现，有利于各种机

型的市场装机和后期试剂上量的带动。公司也在积极提升售后

服务体系建设以及响应能力，进一步的做大公司规模。 

 



3.当前支持基础医疗建设国家出台了有哪些政策？对公司影响

比较直接的政策有哪些？ 

答：针对基础医疗市场建设，近年国家先后推出了《“千县工

程”县医院综合能力提升工作方案（2021-2025 年）》、《“十

四五”优质高效医疗卫生服务体系建设实施方案》、《关于进

一步深化改革促进乡村医疗卫生体系健康发展的意见》等一系

列支持政策的推出，对公司开拓基础医疗市场有较为积极的影

响。“十四五”期间公司将继续发挥自主创新和仪器多元化优

势，加强品牌及学术建设，提升渠道管理能力，在华润赋能带

动下，积极主动参与县域级中心医院改造升级为我国医疗建设

水平提升贡献力量。 

 

4.公司整体化实验室有何特点及竞争优势？ 

答：整体化实验室作为公司重点主推产品，已服务于全国多家

二甲、三甲级医院以及大型的体检中心，市场反馈较为突出。

整体化实验室包含无序输入、血清识别、分杯等高技术含量前

处理模块以及智能化的血样冰箱存储，同时搭载了自主研发的

生化、免疫、血球、凝血等仪器产品，具备智能稳定高效、检测

全面的特点，产品全部为公司自主研发并拥有多项国内技术专

利。“十四五”期间，公司整体化实验室将成为重点主推产品。 

 

5.2022 年渠道建设方面得到了哪些优化和阶段性成果？ 

答：公司国内和国际市场并行开拓，国内市场聚焦三甲级医院

开发，累计新增代理商 200 余家，国际市场增加本地化管理的

基础上，尝试直销和电商模式以及新增优质国际代理商 50 余

家。未来公司将聚焦重点大客户，通过学术及品牌推广提高直

销业务的销售占比。 

 

6.与华润体系产业融合主要有哪些进展。 



答：公司与华润体系产业协同对业绩提升有直接带动之外，文

化赋能更有利于公司提高竞争力和凝聚力。华润入主后，公司

开展系列的组织优化以及文化重塑，通过股权激励、绩效考核

保证了员工利益与股东利益形成一致，以党建为引领，开展系

列华润文化培训活动，提升员工凝聚力和归属感，齐心协力，

确保“十四五”战略目标达成。 

 

提供的有关资料 无 

 


