
 

证券代码：003006                                     证券简称：百亚股份 

重庆百亚卫生用品股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                          编号：2023-003 

投资者关系活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            ☑业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他（投资者电话会议） 

参与单位名称 

及人员姓名 

参与公司 2022 年年度报告业绩说明会的投资者 

时间 2023 年 04 月 12 日（周三）下午 15:00~17:00 

地点 全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net） 

上市公司接待人员姓名 
公司董事长、总经理冯永林先生，董事、董事会秘书、财务总监张黎

先生，独立董事江积海先生，证券事务代表陈凤女士。 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

公司 2022 年年度报告业绩说明会采用网络远程的方式举行，本

次业绩说明会主要问题及答复整理内容如下： 

Q1：去年公司在电商渠道方面取得了大幅增长，请问接下来公司

有什么进一步的规划？ 

A1：电商渠道是公司全国拓展的重要渠道，公司将会把握电商发

展机遇，积极参与直播电商、平台电商、线上分销等各渠道业务，并

借助品牌代言人和电商开展品牌活动，提高公司产品的知名度。 

Q2：请问公司外围市场拓展情况如何？2023 年公司在市场开拓

方面如何安排？ 

A2：公司正在有序拓展全国市场，逐步提升市场份额，目前公司

产品已经进入华北、华中、华南及部分华东区域。2023 年，结合区域

竞争环境及公司自身产品、渠道及品牌等优势，公司将重点突破部分

外围省市市场，并逐步形成以点带面的拓展态势。 

Q3：公司新推出的敏感肌、有机纯棉系列的销售情况如何？后期



 

还有其他新品推出吗？ 

A3：公司近年来推出的有机纯棉和敏感肌卫生巾营收增长较好，

整体来看，去年这些产品系列的营收增速超过 50%。公司将结合行业

发展趋势，加大研发投入和市场投入，开发新产品以满足消费者不断

升级的经期护理需求，为消费者创造更多价值，2023 年公司预期将有

其他大健康品类卫生巾产品推出。 

Q4：目前经销商货款还需预付费吗？ 

A4：公司通常以先款后货形式与经销商进行销售和结算，公司也

会根据市场需要对部分客户或在特定促销季给予经销商一定的信用支

持。 

Q5：今年一季度业绩如何？ 

A5：今年公司业务已进入正常发展状态，公司在按照既定规划来

推进业绩增长，详情请参见公司将发布的一季报公告。 

Q6：请问：从长期看，公司认为卫生巾线上渠道的利润率能否趋

近于线下渠道的水平？ 

A6：从长期看，公司线上渠道的利润率将会逐步提升，由于不同

渠道的经营模式不同，稳态情况下的利润率也存在差异，预期线上渠

道的利润率会略低于线下渠道。 

Q7：去年公司研发人员数量和研发投入均出现下滑，请问是什么

原因？ 

A7：去年外部环境变化较大，公司研发活动也受到了阶段性影响，

公司资源更为聚焦在市场所需的新品开发上，整体上来看，公司研发

投入约占当期收入 3%，没有重大变化。 

Q8：领导，您好！我来自大决策，请问公司除纸尿裤有考虑进军

婴儿辅食行业吗？ 

A8：当前公司主要从事卫生巾、婴儿纸尿裤和成人失禁用品等一

次性卫生用品的研发、生产和销售，未开展婴儿辅食业务。 

Q9：请问：去年卫生棉条的销售收入有多少，公司针对卫生棉条

产品未来的经营思路是怎样的？ 

A9：去年公司有少量卫生棉条业务，收入占比较低。棉条品类在

国内卫品行业占比也较低，属于小众产品，尚不是公司的重点业务方



 

向。谢谢， 

Q10：今年 2 月以来，自由点微信公众号的更新频率明显下降，

这是否意味着公司在线上的推广开始有所侧重，目前公司主要侧重于

哪些线上渠道进行品宣推广？ 

A10：公司当前侧重于在年轻女性消费者比较喜欢的抖音、小红

书、微信等线上平台进行品牌宣传。自由点公众号作为公司品宣途径

之一，公司会根据活动开展情况进行不定期更新。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 4 月 12 日 

 


