
 

证券代码： 300272                             证券简称：开能健康 

开能健康科技集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研         □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

√ 现场交流  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

华安证券股份有限公司（上午） 

中信建投证券股份有限公司（下午） 

时间 2023 年 5 月 23 日 (周二) 上午 9:30~11:00 

2023 年 5 月 23 日 (周二) 下午 2:00~3:30 

地点 上海市浦东新区川沙新镇川大路 518 号 12 号楼 3 号会议室 

上市公司接待人

员姓名 

1、董事会秘书徐延茂 

2、证券事务代表陆董英 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1、公司 2022年的整体经营情况如何？ 

公司 2022 年实现全年营业总收入 166,064.24 万元，较上

年同期增长 9.87%；营业利润 11,300.37 万元，较上年同期减

少 25.75%；利润总额约 11,427.29 万元，较上年同期减少

21.46%；归属于母公司股东的净利润约为 9,273.09 万元，较上

年同期减少 11.57%；基本每股收益为 0.16 元，较上年同期减

少 11.11%。公司营业利润、利润总额、归母净利润和每股收

益与上年同期相比有所下降，主要原因为上年处置子公司信川

投资取得税后净投资收益约 2,881 万元，而本年度未发生此类

交易，扣非后归母净利润约为 7,366.67 万元，较上年同期增加

16.30%。 

2、公司 2023年一季度的经营情况如何？ 

2023 年一季度公司实现营业收入 3.72 亿元，较上年同期

增长 10.79%，净利润 1660 万元，较上年同期增长 4.28%。 



 

3、公司近三年业绩情况如何？ 

近三年在外部环境因素有较大影响的前提下，营业收入仍

保持了一个比较稳定的增长。时间再放长些看，自上市以来，

公司营业收入保持在近 20%的一个复合增长。 

4、公司可以说是个花园式工厂，环境非常好，从经营数

据看，公司的基本面也不错，那公司管理层对二级市场的表现

如何看待？ 

我们对股价的波动非常关注，然而二级市场股价波动受多

种因素影响，公司认为持续提升长期内在价值才是市值最有力

的支撑。公司管理层将始终专注于经营，把做好企业经营作为

稳定股价工作的核心，让公司价值在资本市场上有合理的体

现。 

5、我看公司主要产品收入分国内及国外市场，海外销售

占比 60%左右，请问公司在海外的销售模式是怎么样？近期

我国出口数据有所下降，公司是否受到影响？ 

公司海外对销售模式包括 ODM、OEM、买断式海外经销

商、海外卖场模式等。2022 年公司来自海外市场的销售收入达

107,221.80 万元，占全年营业收入的 64.57%，较上年同期增长

14.23%。公司以一站式的产品和有竞争力的产品价格持续向海

外市场输出来自中国的高品质的净水产品，公司所有类别的水

处理产品已成功进入全球 100 多个国家与地区，并在海外的业

务得到了快速的发展。 

6、公司的在手订单、生产情况如何？产能利用率是否饱

和？ 

公司自 2011 年上市以来，不断提升智能制造水平，公司

的生产规模及产品品质由此而得到了显著的提升，除了能快速

响应外还能灵活应对各类小批量定制化的客户需求。公司目前

运行情况良好，随着国内大众水健康意识的增强，净水器已经



 

由选配家电成长为刚需型家电，随着未来净水产品在国内渗透

率的不断提高，公司也在通过募投项目提升产品产能。 

7、公司目前有多少员工，员工的流动性如何，公司目前

是否有员工股权激励计划？ 

公司目前包括子公司在内的员工在 1500 人左右，上海本

部员工在八百多人。相对于制造企业开能的员工流动性并不算

大，公司在职 10 年 20 年以上的员工也比较多。公司在上市后

执行过两次员工股权激励，目前有库存股约 1550 万股，按照

规划将用于员工持股计划，股权激励等用途，未来公司将进一

步完善权益的匹配，尤其在激励体系的建设方面，以全员利润

分享为导向，调动员工积极性，增强企业凝聚力，促进公司的

持续健康发展。 

8、请介绍下募投项目的情况 

公司本次可转债募投项目主要用于“健康净水装备生产线

数智化升级及扩建项目”，通过购置先进的生产、检测设备，

并对现有产线进行自动化升级，加大产能供给，扩产产品包括：

全屋净水机、全屋软水机、RO 机、工业膜、工业阀、家用阀

等产品，满足客户需求的同时更符合企业规模化经营发展战

略，从而提高公司生产效率及成本控制能力，实现业务降本增

效，达到提升公司盈利能力和企业可持续发展的目的。 

9、公司 2023年经营目标是怎么样的？ 

基于国民对于净水产品的重视度不断提高，市场容量将不

断增大，结合公司在手订单情况以及 2023 年新的业务布局，

公司在年初就制定了 2023 年的经营目标，相比 2022 年会有比

较好的增长，公司管理层及全体员工也将全力以赴，努力实现

2023 年的经营目标。 

10、公司在人居健康净水行业耕耘 20 余年，未来会在经

营方面有什么具体的布局？ 



 

公司在人居健康净水行业耕耘 20 余年，开创了全屋净水

这一全新产品和市场，已经在 ODM 和海外销售领域已经取得

了不错的成绩，未来也会加强品牌和渠道建设，使公司成为 世

界领先的健康用水服务商   通过对经销渠道的深入整合，并

对其不断赋能，有助于提高产品的竞争力和市场占有率，另外

对于原能集团来说， 公司已经非常明确底提出了双能驱动大

战略，未来将进一步巩固和支持原能集团在细胞存储、细胞治

疗相关上下游产业的发展。 

附件清单（如有）  

日期 2023-05-23  

 


