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投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023-002 

投资者关系活

动类别 

 特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

 现场参观  

□其他 

参与单位名称

及人员姓名 

保利资本麦广田/程书博/鲁文博、招商证券赵中平/赵可、大成基金

黄涛、景顺长城孟禾、嘉实基金马晓煜、南方基金车育文、摩根华鑫

沈菁、宝盈基金吕功绩、国信证券章耀、光证资管严可人、前海联合

魏甜 

时间 2023 年 6 月 7 日 

地点 皮阿诺中山板芙生产基地 

上市公司接待

人员姓名 
董事长兼总经理马礼斌、董事李文轩、董事会秘书钟鼎、副总裁余亚 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

参观介绍环节： 

与会者在副总裁余亚的带领下参观了公司板芙生产基地，公司董

事李文轩针对近期公司情况以及与保利的合作进展作简要介绍： 

1.关于公司治理，今年 5 月，保利方已委派保利资本两位管理层

进入公司董事会。为协助公司更好制定发展战略、提升内部治理水平，

并进一步优化薪酬激励体系，两位保利方董事之一李文轩同时兼任公

司董事会薪酬与考核委员会、战略委员会委员。保利方董事目前正积

极配合公司董事会，推进包括新一期股权激励方案在内的短中长期激

励设计。 

2.关于订单，目前来自保利发展、保利置业等关联方的订单数量

与其地产业务的开竣工进度一致，全年公司将依据披露的关联交易金

额，有序推进公司获取相关订单。 

3.关于装配式业务，此前公司披露了与保利资本、阿里每平每屋

设计家（简称“阿里”）关于未来在装配式装修的战略合作公告。于

地产商而言，装配式装修相较传统装修，同等交付质量条件下装修时

间更短，用材更为环保。阿里在合作中可带来至少两点重要赋能，一

是通过提供软件专利和技术，实现从“设计到交付”在成本、工期和



交付完整度等方面的优化；二是通过多平台运营实现流量导入。框架

协议各方均很看重此次合作，并正积极推进相关人才的引入和合资公

司的成立，力争近期迅速落地装配式装修业务。 

4.关于新能源等潜在业务机会，公司审慎研究相关业务的投资机

会，探索如成为迅速发展的保碧新能源公司的供应商等发展契机，公

司视该部分业务的落地为较中长期的目标。 

问答交流环节： 

1. 四五月份公司的订单情况如何？未来有何规划？ 

公司 2023 年第一季度业绩已披露，第二季度前两个月零售的环

比接单增长，但工程和家装渠道订单不及预期。当前行业整体情况都

较为一般，市场上可提供业务增量的家装渠道竞争激烈，利润率过薄，

公司因而对扩张该类业务较为审慎。视半年度经营情况，公司或推出

进一步的降本增效等管理措施。 

2. 恒大今年的订单情况怎样？ 

 恒大订单今年竞争比去年激烈，预计今年订单量在去年基础上

会略微增长。 

3.  5 月份的房地产整体下滑严重，如何看待下半年地产销售？ 

目前房地产市场能否强复苏尚不明朗，公司会做好悲观假设下的

多措施应对方案，包括保利方订单带来的增量、装配式业务的拓展、

管理上进一步的降本增效等，我们也会坚定巩固产品中高端定位这一

方向。 

4.  如果四五月份不及预期，下半年也没有刺激政策，对全年收

入如果有影响的话，最坏的预期，大概能有多少收入？ 

即使整体环境不太理想，我们判断公司的基本业务不会发生巨大

波动。当下我们更关心选好方向做好转型，找到可持续的新业务方向。 

5. 很多公司今年提出了装配式，请问原因？ 

供给侧，随着装配式业务多年的发展，工期、成本、完成效果方

面都有了很大的改进，在某些场景下相较传统工法获得了一定的竞争

力；在需求侧，政策推动、市场推动和诸如人才房、安居房的建设带

来了潜在的增量需求。综合看来在当下有可发展的空间。 

6. 新能源领域的业务未来有什么可以落地的潜在机会？ 

今年新能源持续保持火热，集中式、分布式资产的体量都在快速

扩张，将带来供应链上的特定机会，公司也在此逻辑下审慎探索业务

机会。 

日期 2023 年 6 月 10 日 

 


