
 

证券代码：300894                                      证券简称：火星人 

火星人厨具股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2023-009                                                    

投资者关系活动

类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

■现场参观  

□其他  

参与单位名称 

国泰君安证券蔡雯娟、樊夏俐、中金公司韦一飞、中信建投证

券吕育儒、华泰证券李裕恬、长江证券崔甜甜、财通证券曹炜

轶、民生证券蔡润泽、国金证券张敏敏、招商证券彭子豪、兴

业证券王雨晴、天风证券宗艳、海通证券朱默辰、申万宏源证

券程恺雯、中泰证券吴嘉敏、太平洋证券童聿忻、光大证券周

方正、首创证券陈梦、潘美伊、国盛证券陈思琪、华创证券田

思琦、东方证券李雪君、黄宗坤、德邦证券邓颖、长城证券荣

泽宇、陈玥桦、华西证券李琳、中原证券欧洋君、东北证券苏

浩洋、西部证券王颖、方正证券陈炯阳、中国民生银行王炜、

光大保德信基金马鹏飞、海富通基金赵晨凯、上海运舟私募基

金袁修恒、上海崇山投资杨珊珊、西藏合众易晟投资徐兴科等

42位机构投资者 

 

时间 2023 年 6 月 16 日 10:00-12:00 

地点 火星人厨具股份有限公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

副总经理：胡明义先生 

销售中心总监：杨根先生 

电商总监：胡泊先生 

证券事务代表：姜泽先生 

 



 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1. 公司今年“618”活动销售情况如何？ 

答：公司在 5 月份就已经开始筹备 618，发起了“肆亿拼搏”

的目标，5 月 26 日也邀请到了董璇参与火星人的专属直播，

电商渠道开始抢单，带来了很多狂欢福利，此次 618 开门红，

78 分钟销售额破亿，黄金 28 小时最终销售额达 1.92 亿，再次

问鼎集成灶全网销售额 TOP1，众多斐然成绩的背后，也是火

星人坚持解决厨房油烟问题的品牌使命不动摇，秉承精益求

精，一丝不苟的工匠精神不懈怠，才能打造出一款款受消费者

喜爱的产品。 

 

2. 公司在渠道方面的优势是什么？ 

答：公司实施销售渠道全渠道发展战略，积极布局线上、线下

销售渠道，采取“线上线下相互联动，经销渠道、电商渠道和

KA 渠道、工程渠道、家装渠道、下沉渠道等新兴渠道相结合”

的销售模式，打造集成灶行业领先的终端销售体系。公司作为

集成灶行业内优势企业，已经构建了从一二线城市、三四线城

市到乡镇级市场的全国性的销售网络。立足于线下经销渠道的

同时，公司不断在线上电商渠道发力，根据奥维云网（AVC）

全渠道推总数据显示，公司线上继续保持市占率第一的位置，

且于第二名拉开差距。 

 

3. 公司 2023 年会有哪些新的品牌营销策略？ 

答：公司继续坚持央视媒体、综艺赞助等传统营销策略与今日

头条、抖音等互联网媒体相结合的品牌推广策略。2023年公司

不断加强品牌塑造，继续签约黄磊先生为品牌形象代言人，连

续三年参与了《向往的生活》，今年《向往的生活》第七季已

经开播，不仅有火星人集成灶，还有火星人集成洗碗机，欢迎

各位投资人关注；火星人品牌指数在各个搜索引擎、电商、短



 

视频平台上均处于行业领先位置，在小红书、抖音等年轻人聚

集的社交平台广泛传播，拓宽品牌声量；通过品牌升维计划，

在消费者心中塑造了一个高端时尚的品牌形象，“炒一百个辣

椒都不怕”的slogan深入消费者心智。 

4. 面对日益激烈的竞争环境，公司在成本控制方面有何规

划？ 

答：公司坚持以品牌为导向，不断提升市场份额，同时通过规

模经济、研发设计、费用精细化控制等措施，为消费者提供好

看又好用的高品质产品，同时也会保证广大股东的利益。在成

本费用控制方面，用数据说话、用数据管理、用数据决策，让

管理者心中有本“账”，合理配置资源，为实现公司经营目标

赋能。公司成本的管控策略一直是在保证用户价值的前提下不

断精益求精，坚持向管理要效益，向创新要效益，向降本要效

益。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 6 月 16 日 

 


